
con grande entu-
siasmo: pensiamo 
e speriamo che 
questa esperien-
za non resti solo 
una norma scritta 
ma si diffonda nel 
sentire comune>.

Siete pronti ad 
affrontare l’avvio della legge?
<La preparazione e la formazione dei 
nostri iscritti sulla base delle regole 
della legge è già cominciata e abbiamo 
già una cinquantina di abilitati o abili-
tandi al ruolo di esperto nella concilia-
zione>.

Da parte dei geometri c’è una 
piena adesione?
<Senza dubbio. Spero che abbia suc-
cesso. Quello che è richiesto,ed è forse 
la cosa più difficile, è un cambiamento 
di mentalità, arrivare alla consapevo-
lezza di mettere in secondo piano una 
probabile condizione di vantaggio per 
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Il presidente del Collegio, 
Dainesi: <La ricerca di  

soluzioni alternative  per 
risolvere le liti è da sempre 

nel nostro Dna>

Incontriamo il presidente del 
Collegio provinciale dei geometri, 
Stefano Dainesi, proprio nel giorno in 
cui esce la notizia che la nuova norma-
tiva sulla conciliazione ha rimandato di 
un anno l’obbligatorietà per le verten-
ze relative alle liti di condominio e agli 
incidenti stradali. Alla domanda se i 
geometri siano delusi da questi svilup-
pi inattesi della legge sulla conciliazio-
ne, visto che le liti di condominio vedo-
no spesso (con vesti diverse) la pre-
senza di geometri, Dainesi risponde 
con garbata diplomazia: <Quello della 
vita dei condomini, dalla gestione alle 
liti è uno dei tanti aspetti della nostra 
professione, ma quello che voglio sot-
tolineare è che la conciliazione  deve 
essere un’opportunità per tutti. La 
possibilità della conciliazio-
ne esisteva da tempo, ma 
solo ora, finalmente, c’è la 
possibilità di diffondere 
nell’intero corpo sociale 
la conoscenza di soluzioni 
alternative ai percorsi lun-
ghi e costosi dei tribunali>.

Per i geometri professio-
nisti la conciliazione era 
quindi una procedura 
nota ed utilizzata?
<Certo, svolgendo 
incarichi di 
consulen-
za tecni-

Geometri, i tecnici 
degli accordi
stragiudiziali

ca abbiamo sempre cercato accordi 
extragiudiziari tra le parti. Nel nostro 

settore eravamo già partiti a 
Genova con esperienze di 

questo tipo, ma quando il 
presidente del tribunale 
di Bologna, Francesco 
Scutel lari  e del la 
Camera di commercio, 
Bruno Filetti hanno 
promosso il protocollo 
d’intesa con le organiz-
zazioni professionali 

abbiamo aderito 

arrivare più velocemente alla defini-
zione della vertenza. Inoltre è anche 
richiesto di mettere da parte la tenden-
za, purtroppo molto diffusa, al rinvio, 
sempre possibile nelle pieghe delle 
procedure, da parte di chi sa di trovar-
si nelle condizione di una probabile 
sconfitta>.

Qual è la con-
sistenza del 
Collegio dei 
geometri?
<Abbiamo 1.600 
iscritti, molto ben 
distribuiti nel ter-
ritorio provinciale 
e nella società, 
proprio perché 
operano da sem-

pre nei più diversi campi; la nostra 
è una professione che da accesso a 
molte possibilità di lavoro, si è trasfor-
mata con la trasformazione della socie-
tà e si sta ancora trasformando, basti 
pensare al settore in tumultuosa cre-
scita delle energie rinnovabili. Voglio 
solo ricordare alcune delle attività pos-
sibili, oltre a quella di amministratore 
di condomini: progettisti e direttori di 
lavori in ogni fase di realizzazione di 
edifici, topografia (rilievi di aree e ter-
reni agricoli), cantieri, in quanto non 
esiste un cantiere senza geometra, 
perizie per i mutui, stime per compra-
vendite e tante altre opportunità>.  •

Sono una cinquantina 
gli abilitati al ruolo di esperto 

della conciliazione

Rinnovabile,Sostenibile,
Competitivo il Futuro 
della tua Impresa
Energea è un interessante realtà, dinamica 
intraprendente, in continua evoluzione. 
L’ impresa nasce nel 2006 dall’ acuta e lungimi-
rante intuizione imprenditoriale dell’ attuale 
Amministratore unico Stefano Bargiacchi. 
La crescita a ritmi sostenuti, il conseguente 
aumento di servizi e soluzioni progettuali per 
i Clienti, ha portato nel 2010 alla costituzione 
di ENERGEA GROUP, nella quale convergono  
due nuove società : ENERGEA CONSULTING, 
e ENERGEA ENGINEERING, e un gruppo di 
Acquisto : ENERGEA NETWORK.

ENERGEA CONSULTING : Svolge attiva-
mente una funzione di consulenza Professio-
nale rivolta all’ analisi dei fabbisogni energetici 
delle Imprese, e la gestione efficiente delle 
risorse. Realizza progetti che hanno il fine 
di Massimizzare il Rendimento  dell’ investi-
mento, nell’ ambito delle energie rinnovabili, 
e di minimizzare i costi relativi ai consumi di 
energia.

ENERGEA ENGINEEERING : Società di  
Ricerca & sviluppo del Gruppo Energea. Opera 
in stretta collaborazione con prestigiose Uni-
versità e Istituti di ricerca,  al fine di conseguire 
Risultati Innovativi sotto il profilo tecnologico.

ENERGEA NETWORK : Il gruppo di Acqui-
sto nasce da un progetto che ha come finalità 
quella di garantire concreti vantaggi Econo-
mici a tutte le aziende che intendono aderirvi. 
La forza di negoziazione del Network è data 
dalle evidenti economie di scala che si gene-
rano dall’ aggregazione di una Pluralità di 
Imprese. Sulla base di un’ attenta e scrupolosa 
analisi dei consumi del potenziale aderente, 

Energea Network è in grado di fornire una det-
tagliata proiezione dei risparmi che saranno 
garantiti per tutta la durata contrattuale. 
Energea Group è specializzato nella realizza-
zione di Sistemi Fotovoltaici di grande e media 
Potenza, che sono riconducibili a PARCHI 
SOLARI a TERRA e IMPIANTI INDUSTRIALI. 
Oltre alle specializzazioni elencate, Energea 
è attivamente coinvolta in innovativi Progetti 
di Ricerca e Sviluppo che spaziano nell’ intero 
ambito delle Energie Rinnovabili.

MISSION ENERGEA : 
Creare e distribuire valore 
nell’ universo delle Energie 
Rinnovabili, perseguendo con 
continuità livelli Qualitativi di 
assoluta Eccellenza.
Nel considerare la Mission di Energea si evince 
un elemento di unicità che caratterizza il 
profilo del Gruppo, e che gli permette di dif-
ferenziarsi nettamente rispetto ai competitors, 
ovvero l’assidua attenzione al raggiungimento 
di livelli qualitativi di assoluta eccellenza. 
Attorno al concpet dell’ eccellenza ruota l’ 
intera filosofia aziendale e che si traduce in 
concreto, nella realizzazione di grandi opere.

TREND DI CRESCITA DEL SETTORE : Le 
fonti rinnovabili sono il futuro del settore ener-
getico a sostenerlo non sono solo gli esperti,  
ma anche i numeri che emergono decisi dai 

mercati finanziari infatti se consideriamo 
l’ultimo rapporto Bloomberg sulle rinnovabili 
si evidenziano i seguenti dati : 243 MILIARDI  
DI DOLLARI  L’ AMPIEZZA DEL MERCATO 
MONDIALE  nel 2010 con un tasso di crescita 
significativo rispetto al 2009, ovvero +30%. 
Quindi un dato in controtendenza rispetto agli 
indici di crescita, spesso negativi, che si sono 
registrati in svariati settori Economici negli 
ultimi anni. Nel 2004 l’ampiezza del mercato 
era di 51,7 Miliardi di dollari, ne consegue 
che in 7 anni il settore ha QUINTUPLICATO la 
propria estensione.

TREND DI CRESCITA DI ENERGEA : Se 
la nostra attenzione si sposta a considerare i 
fatturati che hanno accompagnato Energea nel 
suo cammino notiamo ritmi di crescita dav-
vero sbalorditivi.
Fatturati :
2007 : 140.000 euro
2008 : 385.000 euro
2009 : 2.100.000 euro
2010 : 7.500.000 euro
Il tasso di crescita dei fatturati di Energia segue 
incrementi Esponenziali
Dal 2007 al 2008 è triplicato!
Dal 2008 al 2009 è quintuplicato!
Dal 2009 al  2010 è stato moltiplicato per 3,5 volte!

Davvero significativo risulta il confronto tra il 
dato di partenza del 2007 con il 2010. Infatti il 
fatturato è stato moltiplicato  per oltre 53 volte!

Quindi è innegabile che crescere quando il 
Mercato trascina lo sviluppo, è condizione 
necessaria ma non sufficiente, a decretare un 
caso di successo aziendale.
La crescita a ritmi progressivi, che individua 
la netta traiettoria di sviluppo di Energea, 
sancisce chiaramente  un affermazione di suc-
cesso sul Mercato. Anche il 2011 si annuncia 
un’anno ricco di soddisfazioni, e di crescita 
in linea ai ritmi che hanno caratterizzato le 
recenti affermazioni. Molteplici e interdipen-
denti sono i fattori che concorrono a determi-
nare questi brillanti risultati. 
Tra i principali fattori critici di successo si pos-
sono individuare :
-QUALITA’& INNOVAZIONE 
-RICERCA

Qualità & Innovazione

Il Concpet  di Qualità è declinabile dai Materiali 
alle tecniche di lavorazione, alla Manodopera 
Qualificata, dai Sistemi di sicurezza che 
proteggono gli Impianti, alle Consulenze al 
Cliente. Tutti i materiali utilizzati sono di prima 
scelta erogati da Fornitori Leader di Mercato.  
Dalle viti Krinner ai 
moduli fotovoltaici della 
Sharp, agli Invert Power 
One. Da sottolineare 
che tutti i Materiali 
utilizzati sono completa-
mente riciclabili dalla vite 
al vano tecnologico. Un impianto realizzato 
a terra, una volta terminato il suo ciclo di 
vita potrà essere agevolmente dimesso senza 
deturpare il terreno che l’ha ospitato. 
Merita inoltre menzione un sistema di 
pulitura dei moduli fotovoltaici, che Energea 
sta brevettando, il quale  non rilascia 
sostanze inquinanti per l’ ambiente. Personale 
dipendente e collaboratori esterni sono esperti 
e qualificati seguono con attenzione e scrupolo 
ogni fase della realizzazione di un Impianto. 
Ogni dettaglio è curato in maniera maniacale.  
L’affidabilità e la serietà del Management 
Aziendale garantiscono la tutela dell’ 
investimento che le aziende effettuano sulla  
Green Economy. Uno dei maggiori disincentivi 
nell’investire oggi in Italia nel fotovoltaico è 

da ricercarsi negli innumerevoli furti ai quali 
sono soggetti gli Impianti soprattutto quelli a 
terra. 
Per fronteggiare questa emergenza in modo 
adeguato e deciso, Energea, ha elaborato e 
realizzato un modello di difesa a più livelli di 
Allarme, che al momento non è ancora stato 
emulato dai principali competitors del settore. 

Il sistema di difesa multilevel si articola 
in : Circuito di Telecamere e Illuminazioni, 
Recinto alto due Metri attorno al perimetro 
dell’ Impianto, Fibra ottica che integra sofisti-
cati sistemi d’allarme, Viti in acciaio, a prova di 
flessibile, che proteggono i panelli.
Grazie a questo sofisticato sistema di difesa 
non si sono ancora registrati furti negli 
impianti Realizzati dal Gruppo.

Ricerca

Da oltre un anno è allo studio un innovativo 
sistema di pannelli fotovotaici, con la preziosa 
collaborazione del dipartimento di fisica 
dell’Università di Ferrara ed alti importanti 
istituiti di ricerca. 
Questi pannelli particolarmente evoluti, hanno 
come caratteristica saliente quella di essere 
IBRIDI ovvero di produrre simultaneamente 
Energia Elettrica e Acqua Calda.
I pannelli sono gestiti da un sistema di 
controllo elettronico appositamente studiato. 
I progressi attorno a questo progetto sono 
costanti e si sta lavorando assiduamente al 
perfezionamento di questo prodotto, anche 
per adeguarlo alle norme Uni al fine del 
rilascio di un certificato da parte dell’ istituto 
Giordano che ne garantisce a livello Europeo la 
conformità del prodotto e la sua resa ottimale. 
Energea presenterà questa Importante 
Innovazione, i primi di Maggio,  al SOLAREXPO 
di Verona principale fiera Europea sulle 
rinnovabili.
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